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Kaufvertragliche Regelungen
nach franzésischem Recht

Vertragsschluss, AGB, Haftung und
Eigentumsvorbehalt / Von Rechtsanwalt
Alain Duflot, Lyon

GemiaB den Grundlagen des Code Civil (CC) ist
ein Kaufvertrag abgeschlossen, sobald Kaufer
und Verkaufer Ubereinstimmende Willenserkla-
rungen abgegeben haben. Uneinigkeit hindert
den Vertragsschluss mangels Ubereinstimmung,
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dieses Angebot erértern, soll heiBen, zu den Be-

. dingungen verhandeln, unter denen er zu einer

Annahme bereit ist.

Wenn er gin Gegenangebot aufstellt, so gilt
dies als eine Ablehnung des ihm angetragenen
Angebotes, begleitet von einem neuen Angebot.

Bei der Anbahnung von Vertragsverhélinissen
handelt es sich im Allgemeinen um den einfachen
Austausch der Angebote und die Abgabe von Ab-
lehnungen, der sich hach und nach zwischen den
zukiinftigen Vertragspartnern vollzieht, bis letzt-
lich einer das Angebot des anderen annimmt.

Bis zur Annahme dieses Angebotes kann die-

- ses frei widerrufen werden.

Trotzdem gesteht die Rechisprechung gele-
gentlich Schadenersatz zu, oder verurteilt zu der

wesentliche Bestandteile) des Vertrages bezie-
hen, also auf solche Bestandteile, welche die
Parteien nicht zu wesentlichen gemacht haben.

1. Voraussetzung des Vertragsschlusses

Die wesentlichen Bestandteile des Vertrages
sind die verkaufte Sache und der-Preis. Die Uber-
einstimmung hat eine sofortige und abschlieBen-
de Wirkung, so dass keine Vertragspartei ohne
Zustimmung der anderen Seite mehr die Ausfiih-
rung des Vertrages verweigern darf.

Nach den Regein des franzdsischen Rechis gilt

ein Kaufverirag dann als abgeschlossen, wenn
die Zustimmung vom Mitkontrahierenden abge-
geben wird, nicht erst beim Empfang dieser Wil-
lenserklarung.

Diese Regein kdnnen allerdings durch vorver-
tragliche Klauseln abgeéndert werden, sie unter-
liegen folglich der inhaitlichen Freiheit der Ver-
tragsautonomie der Parteien.

Diese Annahme kann weiterhin ausdriickiich
oder stillschweigend erfolgen, gewisse Umstén-
de oder gewisse Verhaltensweisen kdnnen als
Ubereinstimmung angesehen werden, Der Ange-
botsempfianger (in der Regel der Kéufer) kann

auBer wenn sie sich auf Zusatzelemente (bzw. un-"

wenn sie davon ausgeht, dass von vornherein ein
Widerruf dieses Angebots geplant war. Dies ist
stets dann der Fali, - wenn derjenige, der das An-
gebot abgegeben hat, sich einseitig fir eine von
ihm vorgegebene Dauer an das Angebot gebun-
den. hat, es also aufrecht erhalten wollte; - wenn
das Angebot zuriickgezogen wird, ohne der an-
deren Seite die notwendige Zeit gelassen zu ha-
ben, dieses zu untersuchen und darauf zu ant-
worten.

2. Allgemeine Vertragsbedingungen

Die Vertragsautonomie gestattet es den Partei-
en, ihre Allgemeinen Geschéftsbedingungen
(AGB) in den Vertrag mit einzubeziehen.

Schwierigkeiten entstehen hier, wenn beide
Parteien dies tun und diese sich entgegenstehen.
Die Rechtsprechung verfahrt in soichen Fallen
derart, dass die sich widersprechenden AGB un-
anwendbar sind; der Vertrag bleibt trotzdem
wirksam, es sei denn, dass die sich kreuzenden
und daher unwirksamen AGB einen wesentlichen
Bestandteil des Vertrages ausmachen, also sich
auf einen Kernbestandteil bezogen (so insbeson-

somit-erzwungenen-Ausfiihrung-des-Vertrages;
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dere Zahlungsmodalititen und die Bestimmung
der Menge der gekauften Ware).

Ebenso mdglich ist es, Haftungsbegrenzungs-
oder sogar -ausschlusskiauseln mit einzubezie-
hen, die unter zwei Bedingungen wirksam blei-
ben: - Die Haftungsbegrenzung oder der Haf-
tungsausschluss darf nicht eine wesentliche oder
grundlegende Pflicht des Vertrages beseitigen,
also eine solche, die den Vertragsschluss recht-
fertigt. o S

Der Vertragspartner darf den Schaden nicht

“durch eine Tatsache hervorgerufen haben, die als

“eigenwilliges” Verschulden anzusehen ist, also
Vorsatz und grobe Fahrlissigkeit im Sinn des
franzésischen Rechts. _ _

An dieser Stelle mdchte ich darauf hinweisen,
dass der Schutz gegen missbrauchliche Klauseln
aufgrund des franzdsischen Gesetzes vom
10.1.1978 bei Handelsk&ufen zwischen Berufs-
kaufleuten keine Anwendung findet.

Weiterhin ist es moglich, eine Vertragsstrafen-
klausel einzufligen, die die Nichterfiillung von
Vertragspflichten sanktioniert (beispielsweise die
der Kaufpreiszahlung). Die Vertragsstrafenklausel

—soll- dann_pauschaliert-und-von-vornherein-einen-

zu zahlenden Schadensersatz festlegen, der aus
dem Vertrag selbst geschuldet wird,

3. Leistungserfiillungsort

Im franzdsischen Kaufrecht trifft den Verkiufer
die Hauptpflicht, den verkauften Gegenstand zu
“liefern”. Hiervon ausgehend ist es niitzlich, den
Lieferungsort bzw. den Ort, an dem die befreien-
de Wirkung eintritt, genau zu kennen. Grundsétz-
lich sieht Art. 1609 CC vor, dass die “Lieferung”
{und somit die Leistungserfillung) an dem Ort
stattfindet, wo sich die verkaufte Sache zum Zeit-
punkt des Verkaufs befindet, wenn die Parteien

" nichts anderes vereinbart haben. Die Folge dieser

Regelung ist, dass es im allgemeinen dem Kaufer
obliegt, die verkaufte Ware von dem Ort abzuho-
len, an dem sie sich zu dem Zeitpunkt des Ver-
kaufs befindet. .

Bei Verkéufen, die den Transport nicht beinhal-
ten, tritt die Erflillungswirkung am Geschéftssitz
des Verk&ufers ein, wahrend im Gegenzug bei
Kaufvertrdgen, die einen Transport beinhalten,
der Ort der “Lieferung” und damit der Erfiillung
sich allgemein dort befindet, wo der Transport auf
Rechnung des Kiufers beginnt.

Die Ubergabe an die Transportperson ist somit
der Erflillungszeitpunkt, der Transport folglich
eine Angelegenheit des Erwerbers, mithin oblie-
gen die Transportrisiken nicht dem Verkaufer.

Dies gilt nur, solange keine besonderen Verein-
barungen getroffen wurden beziiglich der Bela-
dung und des spéteren Transports.

Das Transportrisiko obliegt somit dem K#ufer,
ebenso die Biirde des Transports. Auf jeden Fall
wird die Lieferungsverpflichtung durch die Uber-
gabe des verkauften Gegenstandes an die Trans-
portperson erfiilt.

Beziiglich der Anlieferungskosten, also der
Kosten, die im Zusammenhang mit der Bereitstel-
lung der Ware zwecks Abholung anfallen, ist fest-
zuhalten, dass diese vom Verkdufer zu tragen
sind; sollten alierdings keine abweichenden Be-
stimmungen getroffen worden sein, so tragt der
Kéufer die Kosten der Abnahme bzw. des Auf-
kaufs. _

Diese Lieferungspflicht wird als eine Pilicht an-
gesehen, bei der es auf den Erfolg ankommt. Der
Kaufer kann also nach seinem Belieben verlan-
gen, dass entweder die Erfliliung des Verkaufs er-

—zwungen-und-in-der-Konsequenz -der-gekaufte

Gegenstand geliefert oder dass der Vertrag auf-
geldst wird.

Die forcierte Erfillung kann vom Gericht durch
Zwang herbeigefiihrt werden, die Vertragsaufis-
sung kann sowohi gerichtlich als auch vertraglich
erfolgen, wenn letzteres in den Vertrag miteinbe-
zogen wurde, beispielsweise als mdgliche Sank-
tion bei Nichtlieferung. _

Unter drei Bedingungen kann seinerseits der
Verkédufer von der Lieferpfiicht befreit sein:

- Falls der Kaufer den Kaufpreis nicht bezahit |
und der Verkdufer ihm nicht gemaB Art. 1612
CC eine Stundung gewahrt hat.

- Falls durch Urteil die Sanierung - vergleichbar
dem alten deutschen Vergleichsverfahren -
oder der Konkurs des Kaufers festgelegt wird.

- Im Fall hdherer Gewalt, also selbstverstindlich
unabhéngig vom Willen des Verkiufers selbst
(als Beispiel: Eine Bestreikung des Transports).
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4. Die Verantwortung bzw. die Pflichten des
Verkaufers

Wie bereits angeflhrt, besteht eine Haupt-
pflicht des Verkéufers darin, den verkauften Ge-
genstand auszuhandigen. Weiterhin darf dieser
Gegenstand auch keine versteckten Méngel auf-
weisen (Art. 1641 CC). Die Rechtsprechung un-
terscheidet zwischen versteckten Méngeln und
nicht-vertragsgeméBer Erfillung, um einzuschat-
zen, ob der Sachverhalt dem einen oder anderen
Rechtstatbestand zuzuordnen ist.

" Hierbei wird mitberlicksichtigt, dass die Sank-
tion identisch ist, namlich die Auflésung bzw.
Aufhebung des Vertrages.

" Voraussetzung der Haftung fiir versteckte
Mangel ist, dass der Kaufer den Mangel zum Zeit-
punkt des Kaufes nicht kannte und dieser Mangel
bereits vor Vertragsschluss vorlag.

Bei geschiftsmaBigen Erwerbern stelit die
Rechtsprechung hdhere Anforderungen als bei
privaten bzgl. der Festlegung, wie versteckt ein
Mange! wirklich war. Dies basiert auf der Annah-
me der Rechtsprechung, dass ein geschaftsmé-

——Biger-Kiufer, der-im-Rahmen-seines-Geschéfts-

und innerhalb des Bereiches, in dem er sich aus-
kennt, den gekauften Gegenstand eingehend zu
untersuchen hat und daher auch den Mangel, mit
dem dieser behaftet ist, entdecken solite.

Auf jeden Fall kann die Vermutung, dass der
geschéftsméaBige Kaufer den Mangel kannte,
durch diesen widerlegt werden, wenn er beweist,
__dass er eine volistdndige Untersuchung der Wa-
ren durchgefiihrt hat, ohne dass er den Manget
" entdecken konnte.

Sobald dieser Mangel zugegeben wird, sollte

‘der Kéaufer gerichtlich vorgehen. Die Frist, inner-
halb derer dies zu geschehen hat, ist im Gegen-
satz zum deutschen Recht nicht genau festge-
legt, es wird nur von einer “kurzen Frist” nach der
Entdeckung des Mangeis gesprochen. Ob diese
* Frist eingehalten wurde, entscheidet das jeweili-
ge Gericht. ‘
Nicht selten wird eine Klage aufgrund eines
~ Mangels auch dann noch fir zuldssig erkiart,
“wenn sie mehr als ein Jahr nach der Entdeckung
des Mangels erhoben wird.

Der Kaufer, der eine Klage wegen versteckter
Mangel gegen den Verkaufer geltend macht,
steht offen, ob er eine Minderung verlangt - der
Kaufpreis wird also um-den Wert des versteckten
Mangels herabgesetzt - oder Rilckgangigma-
chung, sprich Wandiung in Anspruch nimmt, bei
der der Kaufpreis und die durch den Verkauf ent-
standenen Kosten gegen den verkauften Gegen-
stand ausgetauscht werden. Handelt es sich um
ein zusammengesetztes Produkt, bei dem nur ein
Teil mit Fehlern behaftet ist, kann fir den Fall,
dass das Produkt teilbar ist, eine teilweise Ver-
tragsaufidsung ausgesprochen werden. '

In einem solchen Fall muss der Verkéufer den
Kaufpreis herausgeben, dieser wird um die ge-
setzlichen Zinsen erhdht, die seit dem Tag der
Zahlung fallig sind; gegebenenfalls wird der Kauf-
preis gemindert um diejenige Wertverringerung,
die auf den Kaufer zuriickzufihren ist. Hinzu
kommt, dass der Verkaufer die Kosten, die dem
Kaufer im Zusammenhang mit dem Kauf entstan-
den sind, zu erstatten hat.

Falls das Gericht zu der Uberzeugung gelangt,
dass der Verkdufer die Mangel der Sache zum

gemaB Art. 1645 CC entweder auf Herausgabe
des Kaufpreises oder auf Zahlung von Schaden-
ersatz entscheiden.

Die Bosglaubigkeit des geschéftsméBigen Ver-
kiufers wird vermutet, ihm obliegt es, das Ge-
genteil zu beweisen.

Sollten Weiterverkaufe der Ware erfolgt sein,

_ so lasst die Rechtsprechung zu, dass jeder ein-

zelne Folgekiufer sowohl gegen seinen eigenen
Verkaufer oder auch gleichermaBen gegen einen
der Vorverkiaufer vorgehen kann. Dies ergibt sich
aus der Theorie der sog. Vertragskette.

Diese gesetzlichen Vorschriften kdnnen ver-
traglich gedndert werden, sei es beziiglich einer
Ausweitung der Mangelhaftung, sei es durch eine
Beschrankung der Haftung auf bestimmte Man-
gel oder auf eine zeitliche Beschrinkung der
Mangelhaftung.

Diese Haftungsbegrenzungen werden als gil-
tig angesehen, wenn sie zwischen geschéftsma-
Big Tatigen innerhalb ihrer eigenen Doméne be-
schlossen werden.

~ Festzuhalten ist, dass die Rechtsprechung soi-
che Begrenzungskiauseln restriktiv auslegt. Soll-
ten Klauseln nicht prazise gefasst sein, so wer-
den sie immer zugunsten des K&ufers ausgelegt.

s

—Zeitpunkt-des-Kaufes-gekannt-hat,-so-muss-es————{-
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5. Nebenpflichten des Verkiiufers

(Verpflichtung zur Beratung und Service nach
dem Verkauf)

Unter den im franzésischen Recht bestehen-
den Nebenpflichten des Verkaufers befinden sich
zum einen die Pflicht zur Beratung, zum anderen
zum Service auch nach dem Verkauf.

Die Beratungspflicht umfasst zum einen, dem
Kéufer Gebrauchsanweisungen mitzuliefern und
zum anderen, ihn vor Gefahren und Unannehm-

lichkeiten jeglicher Art zu warnen, die die Benut-

“zung des Produktes nach sich ziehen kann.

Die Beratungspflicht erlegt dem Verkaufer auf,
sich Uber die Bedirfnisse des Kaufers zu infor-
mieren und flr diesen herauszufinden, welche
Lésung am ehesten auf ihn zugeschnitten ist und
welches Produkt am besten seinem Bedarf ent-
spricht.

Die Reichweite dieser Pfilicht kann vertraglich
eingeschrankt werden.

Solite der Verkdufer seine Beratungspflicht
nicht erfiillen, so kann dies eine vertragliche Haf-
tung ausiésen. Der Verkdufer kann also zur Zah-
lung eines Schadenersatzes verpflichtet ‘werden,

nahmen sanktionieren die Nichterfiiliung jeweils
mit der Vertragsauflésung.

Unter den ZwangsmaBnahmen befinden sich
auch auBergerichtliche Mahnschreiben mittels
eingeschriebenen Briefes mit Empfangsbestiti-
gung oder durch einen Zustellungsakt des Ge-
richtsvollziehers; gemaB einer allgemeingultigen
Regelung hat diese Mahnung zur Folge, dass so-
wohl die Zinsen in gesetzlicher Hdhe zu Jaufen
beginnen als auch, dass spiter Schadenersatz
erlangt werden kann.

Gleichsam besteht die Méglichkeit, die Ver-
tragserfiillung auszusetzen insofern, dass der
eine Vertragspartner seine vertragliche Leistung
so lange nicht erbringt, wie der andere seine
Pflicht nicht erfiillt.

Diese Ausnahme zur Nichterfillung ist in der
Praxis bei Vertrigen mit periodischen Leistungen
bedeutsam (Sukzessivlieferungsvertrage). Der
Verkaufer kann die Lieferungen aussetzen, so-
bald er feststellt, dass der Kiufer die vorherge-
henden Lieferungen nicht bezahlt hat. ,

Zu guter Letzt gibt es als auBergerichtliche
MaBnahme das Zuriickbehaltungsrecht mit dem

=wenn-der-Schaden-des- Ké'\lerfoa'U'f""der'mangeln'r""""

den Beratung fuBt.

Die Gerichte sind bei ihrer Bewertung, ob es
sich um Schéden handelt oder nicht, und wenn,
in welcher Hohe, unabhingig (dies insbesondere

‘bei der Bewertung materieller und immaterieller

_Schadenersatz in Héhe von. einem. Euro. bis. in.-

Schiden). Als Beispiel sei angeflhrt, dass auch
bei immateriellen Schiden vom symbolischen

ganz erhebliche Hohen keine bindenden Vorga-
ben bestehen, weder gesetzlich noch héchstrich-
terfich,

Den Verkaufer trifft keine gesetzliche Pflicht
zum Service nach dem Kauf. Eine solche wird Ub-
licherweise direkt in den Vertrag eingefligt, man

" findet diese aber auch regelmiBig in den allge-

meinen Verkaufsbedingungen.

Sollte der Verkiufer geschaftsmaBig in dem
ihm eigenen Tatigkeitsbereich handeln, kénnen
ihn auch die Handelsbrauche oder -Gbungen zur
Leistung dieses Services anhalten.

6. Nichterfiillung vertraglicher Pflichten
Das franzésische Veriragsrecht sieht verschie-

dene MaBnahmen vor, um den Schuldner zur Er-
fillung seiner Pflichten zu zwingen. Diese MaB-

Inhalt, dass eine der Vertragsparteien einen Ge-
genstand in Besitz behalten kann, den sie eigent-
lich zurlickgeben milsste. Dieses Recht bisibt bis
zur Erfiillung der Leistung durch den Vertrags-
partner bestehen. Dieses Druckmitte] findet man
selten bei Kaufvertriigen, {iblich ist es bei Werk-
vertrdgen oder bei Dienst(-leistungs-)vertragen
(Beispiele: Autoreparatur oder Reparatur von Ma-

~schinen): Unter-den Méglichkeiten, den Schuld-

ner gerichtlich zur Erfiillung zu zwingen, befindet
sich die Méglichkeit der Zahlungsklage (Klage auf
den Rechtsgrund oder Verfahren zur Zahlung aufi-
grund richterlichen Befehls/Zahlungsbefehliver-
fahren).

Weiterhin kann die Nichterfiillung eines Vertra-
ges seine Aufidsung zur Folge haben. Diese wird
entweder durch gerichtliche Entscheidung fest-
gelegt oder durch eine Aufldsungsklausei, fails
eine solche im Vertrag vorgesehen war. _

Die Aufldsung zieht, sobald sie ausgesprochen
ist, die riickwirkende Vernichtung des Vertrages
nach sich, mit der Folge, dass die Pflicht besteht,
den urspriinglichen Zustand wiederherzustellen.
Der Verk&ufer muss afso den Kaufpreis zuriickge-
ben, der Kaufer die Ware. Diese Riickwirkung ist
grundsétziich problembehaftet bei Vertrdgen mit
nach und nach erfolgender Ausflhrung, also
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T keine Gilltigkeits

Dauerschuldverhiltnissen, so wie bei der Leihe
und beim Versicherungsvertrag. Wenn die an den
Verkaufer zurlickgegebene Ware an Wert verloren
hat, weil sie benutzt wurde, so muss der Kéufer
flir diesen Minderwert aufkommen.

Nach héchstrichterlicher Rechtsprechung ist
anerkannt, dass dem Verkaufer ein Ausgleich far
die Benutzung des verkauften Gegenstandes zu-
steht. Rechtsgrundtage-hierflr ist die ungerecht-
fertigte Bereicherung. Das Gleiche gilt, wenn der
verkaufte Gegenstand zwischen dem Verkauf und
der Rickgabe an Wert verloren hat.

L § Eigentumsvorbehaltsklausein

Mit dem Gesetz vom 12.5.1980 hat das franzd-
sische Recht Eigentumsvorbehaltsklauseln unter
bestimmten Voraussetzungen Glltigkeit zuer-
kannt.

Insbesondere ist hier darauf hinzuweisen, dass
das franzdsische Recht nur den einfachen Eigen-
tumsvorbehalt anerkennt, alle anderen (wie der
verldngerte oder der erweiterte Eigentumsvorbe-
halt des deutschen Rechts) haben in Frankreich

zahlt hat, dann kann er den herausverlangten Ge-
genstand behalten, ohne den Erstverkiufer ent-
schédigen zu miissen.

Verfasser

Rechtsanwalt Alain Duflot, 33 Rue Frangois
Garcin, 69 442 Lyon Cedex 03, Tel.:
04.78.60.60.60, Fax: 04.72.61.18.01, E-Mail:
aduflot@arrue-associes.com.

Pamit ein Eigentumsvorbehalt giiltig ist, muss
er schriftlich festgehalten sein (beispielsweise in
~den aligemeinen Verkaufsbedingungen). Die An-
‘gaben missen klar verstindlich sein und die
Klauseln missen sichtbar sein (nicht kleinge-
druckt auf der Rickseite oder im Hochformat am
Seitenrand, sondern als Bestandteil des Textes).

... Weiterhin muss die Sache, die Gegenstand des .

Eigentumsvorbehaltes ist, noch kérperlich vor-
handen sein zum Zeitpunkt der Geltendmachung
des Eigentumsherausgabeanspruchs. Sie darf
weder umgewandelt noch in sin anderes Produkt
eingebaut sein.

Im Vergleichs- oder Konkursfalle des Kaufers
muss ein Verkdufer seinen Eigentumsvorbehalt
innerhalb einer Frist von vier Monaten geltend
machen. Fristbeginn ist der Tag, an dem das In-
solvenzverfahren bekannt gemacht wird.

Wenn der Kaufer die Ware weiterverkauft hat,
kann der Erstverkidufer gegen den Neuerwerber
vorgehen. Dieser hat allerdings die Mbglichkeit,
ihm die Regelungen des Art. 2279 CC entgegen-
zuhalten, falls er gutglaubig ist, soll heiBen, fails{
er vom Bestehen eines Eigentumsvorbehalts
nichts wusste. Wenn er seinerssits bereits dem
Weiterverkaufer den volistandigen Kaufpreis be-





